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■情報発信と営業の違い
■リアル！雲丹亀の収入源
■なぜ営業が必要？
■案件の取り方　６つの型
■勝ちパターンをつくる
■ワーク：人脈リストアップ
■成約率アップの営業法（歓談しましょう♪）
■質疑応答・ご案内

タイムテーブルタイムテーブル



営業？さあ、何からする？営業？さあ、何からする？

「発信だけ」は
すでに戦国時代



情報発信できないと、
ビジネスは成り立たないか？

そもそも…そもそも…



半分YES　半分No

答えは答えは



半分YES　半分No

答えは答えは

実績は
デジタル

案件獲得は
アナログ



１．研修講師(行政・民間企業)
２．個人案件（起業サポート）
３．法人案件（創業支援・デジタル運用）
４．コミュニティ運営（EDGE me）

雲丹亀の収入源　内訳雲丹亀の収入源　内訳

研修講師
33.3%

個人案件
30%

法人案件
30%

コミュニティ
6.7%

→目標！家庭・子育てと両立しながら
年６５０～８５０万ラインをキープしたい



自分で言っちゃってるから恥ずかしい(笑)

なぜなら…なぜなら…



１．発信集客は「お客さん待ち」
２．デジタルの集客は波がある💦
３．提供サービスのクオリティが上がる
２．権威性とリピート性
３．法人なら単価の高さと長期安定契約
４．紹介が紹介を生む

なぜ営業したほうがいいの？なぜ営業したほうがいいの？

→大量発信の必要がないので
　スキル・アップにつながる
→結果、個人のお客様も増える好循環



１．業務委託契約
２．研修講師（自分で営業or研修会社所属）
３．プラットフォーム活用
（ビザスク・ソクダン・ココナラ・ストアカ）
４.  人のプロフィール見てGoogleを叩く
５．「ここで働かせてください」作戦
６．独自のセミナーや窓口

仕事(案件)の取り方　６つ仕事(案件)の取り方　６つ



１．業務委託契約１．業務委託契約



・「○○したい！」を決める
・誰と仕事がしたいのか？
・どういう自分に見られたい？
・そうなれるには？

①ロールモデルのプロフィール
②その施設に出向く/利用者になる
③自分の販促物を作る（紙）
④社長もしくは法人へメールする

２．研修講師(行政・民間企業)２．研修講師(行政・民間企業)
武蔵小山創業支援センター

ジャイロ創業コンサルティング



３．プラットフォーム３．プラットフォーム

・ココナラ（講師や代行）
・ストアカ（講師や代行）
・ソクダン
（フリーランス求人）
・ビザスク
（専門家登録）

行政系ならよろず支援拠点・エキスパートバンク　等



４．人のプロフィール丸パクリせよ！４．人のプロフィール丸パクリせよ！

①ネットで調べる
②問い合わせる



・すでにやっているロールモデルは？
・行政機関などで「食育」を伝えている人は？
・出版している人は？
・子育て支援施設は？
・カルチャーセンターは？
・研究機関や教育施設は？
・シェアスペース、創業支援機関は？
・商工会議所や商工会は？

　▶その施設に出向く/利用者になる

５．ここで働かせてください！作戦５．ここで働かせてください！作戦



６．独自のセミナーや窓口６．独自のセミナーや窓口



「自分がすでに持っている人脈」から
仕事獲得に繋がることが９割以上。

なぜ出向くの？発信じゃダメ？なぜ出向くの？発信じゃダメ？

「どうせ紹介するなら…」
・今頑張っているあの人につなげたい
・地元の人に紹介したい
・あ、そういえばあの人は食のことやってた！
　　　　　　　　　　　　　NO！飛び込み営業



◇クライアント事例
　①バイト先から→児童相談所のセミナー
　②子供の保育園から→子育て支援施設でのお話会
　③ゴルフ仲間から→人材育成研修
　④コンビニのオーナー→葬儀場での講習
　⑤インスタから→中小企業団体中央会

勝ちパターンを作るために勝ちパターンを作るために

まず１社入る！



SNSやブログ、HP等で…

・ご感想やVoice
・現場の様子
・クライアントのビフォーアフター
・どんな「場所」から需要ある？

実績はどこに？実績はどこに？

デジタルで残す！



人。

人脈リストアップ法人脈リストアップ法

人。かつ、

すぐ連絡を取りやすい

応援してくれそうな



①連絡を取りやすく、応援してくれそうな人

人脈をリストアップしよう！人脈をリストアップしよう！

②関わってみたい機関・法人・組織・コミュニティ



個人の
食

サポート

■Google検索
■官公庁情報
■プラットフォーム活用
■講師・外部講師

自分サービスを横展開できないか？自分サービスを横展開できないか？

食のビジネスなら



人。

案件が取れる人に共通すること案件が取れる人に共通すること

人。



人。

案件が取れる人に共通すること案件が取れる人に共通すること

人。

これまでの経験・実績・値段をすぐに
取り出せて見える化できる

期待値以上の行動ができる



結論！結論！

鳥の目で見れば、ビジネスとしての
チャンスは様々なところにある。
自分の「ありたい未来」を明確にして、
それに沿った行動をしているか？



きみたんが気を付けていることは？きみたんが気を付けていることは？

・ゼロプラを勧めるとき
・ゼロプラ受講者にアドバイスするとき



舞子さんが気を付けていることは？舞子さんが気を付けていることは？

・ゼロプラを勧めるとき
・ゼロプラ受講者にアドバイスするとき



初手はできる限り、足を運ぶこと。
営業に関して、特に苦手な方！
オンラインとリアルでは伝わる熱量が違います。

ひと手間を怠らないことで
即座に案件に繋がらなかったとしても
次の種まきに。

そこにかけた時間や熱量は、伝わります。
似たような経験、ありませんか？

成約率UPの営業法成約率UPの営業法



ご清聴ありがとうございました！


